Wir sorgen dafur, dass die
Sonne fur alle scheint:
Auch fur Mehrfamilienhauser.

> Geteilte Solaranlagen, ohne Mieterstrom, ohne Aufwand.
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Problem

<1% des Potenzials

erschlossen


https://ergebnisse.zensus2022.de/datenbank/online/statistic/3000G/table/3000G-1010

Wieso?
PV auf MFH ist administrativ
und technisch zu aufwandig
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Markt

Bereits 30% der Dacher
unterliegen der Solarpflicht =

I~ Nachfrage steigt

Schleswig-Holstein:
Solarpflicht ab 2026

Betroffene Dacher: 107 500

Hamburg:

v Solarpflicht seit 2024

Betroffene Dacher: 86 500

Betroffene Dacher: 34 500

Niedersachsen:
Solarpflicht seit 2025

Betroffene Dacher: 301 500

Nordrhein-Westf.:
Solarpflicht ab 2026

Betroffene Dacher: 901 500

Hessen:
Solarpflicht fur Gebaude
im Besitz des Bundeslands

Betroffene Dacher: 272 500

Rheinland-Pfalz:
.PV-Ready' Pflicht
seit 2024

Betroffene Dacher: 162 500

Baden-Wurttemberg:

v Solarpflicht seit 2025

Betroffene Dacher: 502 500

Berlin:
v Solarpflicht seit 2023

Betroffene Dacher: 148 500
Brandenburg:

Solarpflichtim
Gewerbe seit 2024

Betroffene Dacher: 94 500

Legende:

v Solarpflicht bereits in Kraft

Bayern:
Unverbindliche
Vorschrift seit 2025

Betroffene Dacher: 511 000

Solarpflicht wird
Etappenweise eingeflhrt

Quelle Gebaudebestand:
Zensus Datenbank (2025)



https://ergebnisse.zensus2022.de/datenbank/online/statistic/3000G/table/3000G-1010/table-toolbar

Losung

Wir machen MFH-PV zum Kinderspiel
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Vielen Dank furr lhre
Aufmerksamkeit,
wir freuen uns auf
den Austausch!

Kontakt

hugo.louessard@levo.cc
patrick.horstmeier@levo.cc
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Aus der Praxis sind mir diese Hurden Mehrfamilienhauser sind die schlafenden
bekannt. Ich begriBe es, dass Sie eine Riesen des PV-Ausbaus.

Technologie entwickeln, welche sie
minimieren wird.

Till | Energieberater Markus | AXEL Coach
Wenn |hr es schafft, Solar auf ﬁ Solaranlagen auf MFH zu vereinfachen ist
Mehrfamilienhauser zu vereinfachen, - ein Wertvolles Vorhaben.

habt ihr ein riesiges Potenzial.
Markus | Solarteur in Konstanz Wolfgang | Fraunhofer ISE


https://www.linkedin.com/in/patrick-no%C3%ABl-horstmeier/

Marktanalyse (1/4)
Die schlafenden Riesen

der Energiewende

@ Massiv

it

Mehr als jeder zweite Deutsche wohnt
in einem MFH
Tendenz steigend.

Quelle: Destatis (2021)

Referenzjahr: 2030
(exkl. RRV)

TAM
(Deutschland)
1,2 Mrd. €

SAM
(Bis 2030; 3-12 Wohnungen)
624,8 Mio. €

Quelle Gebaudebestand: Zensus Datenbank (2025)

Quelle Solarausbau: Destatis (2024)
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https://ergebnisse.zensus2022.de/datenbank/online/statistic/3000G/table/3000G-1010
https://www.destatis.de/DE/Presse/Pressemitteilungen/2024/07/PD24_N038_43.html
https://www.destatis.de/DE/Presse/Pressemitteilungen/2021/02/PD21_N015_44.html

Marktanalyse (3/4)
Ein funftel der Wohnungen

liegt in den Handen von 50
Akteuren
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s2& Konzentriert

25 Immobilienbesitzerlnnen
+ Privatwirtschaftliche Unternehmen

¥ 4

Hebel fiir schnelle
MarkterschlieBung.



Markteintritt und Marketing (1/2)

Kundenakquise

Offentliche Hand

Privatwirtschaftliche Unternehmen
Entscheidungsprozess:

Bestettungsvotumen: Sehr GroB (1000+ SunDocks Potenzial)

WEGs

Eigentumsstruktur der deutschen
MFH (3 bis 12 Wohnungen)

Privatpersonen
Entscheidungsprozess: = Kurz -6 Monate)

Bestellungsvolumen:

..darunter GroBeigentiimerinnen
25 Personen besitzen 8% der Wohnungen!
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https://pdf.euro.savills.co.uk/germany-research/ger-2019/spotlight-eigentumerstruktur-am-wohnungsmarkt.pdf

Markteintritt und Marketing (1/2)

Kundenakquise

Offentliche Hand

Privatwirtschaftliche Unternehmen
Entscheidungsprozess:

Bestellungsvolumen: = sehr GroB 1000+ SunDocks Potenzial)

WEGs

Eigentumsstruktur der deutschen
MFH (3 bis 12 Wohnungen)

Privatpersonen
Entscheidungsprozess: = Kurz -6 Monate)

Bestellungsvolumen:

..darunter GroBeigentiimerinnen
25 Personen besitzen 8% der Wohnungen!
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Place Promotion

* Indirekt: Solarteure *  Online

« Direkt: 6ffentliche, lokale *  Personlich
Informations-Events * Indirekt Uber

Partnerinnen
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Partners
*  Family Offices
* Hausverwaltungen
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https://pdf.euro.savills.co.uk/germany-research/ger-2019/spotlight-eigentumerstruktur-am-wohnungsmarkt.pdf

Markteintritt und Marketing (1/2)

Kundenakquise

Offentliche Hand

Privatwirtschaftliche Unternehmen
Entscheidungsprozess:

Beste[[ungsvolumen: Sehr GroB (1000+ SunDocks Potenzial)

0 >,

Place Promotion
* Spezialisierte Messen «  Uberwiegend Personlich,
* Unternehmerinnen Netzwerke Direkt

+ Direkte Ansprache ,Solarpflicht’ * Linkedin
+ Fachliche Presse /
Offentlichkeitsarbeit

s

Product

*  Flexibel und Kompatibel

* High-end, nutzerfreundlich
+ Engagiert

Fur jeden eine
Finanzierungsmdglichkeit

Eigentumsstruktur der deutschen
MFH (3 bis 12 Wohnungen)

Privatpersonen
Entscheidungsprozess:  Kurz -6 Monate)

Bestellungsvolumen:

..darunter GroBeigentiimerinnen
25 Personen besitzen 8% der Wohnungen!
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Place Promotion

¢ Indirekt: Solarteure *  Online

« Direkt: 6ffentliche, lokale *  Personlich
Informations-Events * Indirekt Uber

Partnerinnen
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Partners

* Solarteurlnnen

* Finanziererlnnen
*  Produktion,

»

Partners

«  Family Offices
+ Hausverwaltungen
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https://pdf.euro.savills.co.uk/germany-research/ger-2019/spotlight-eigentumerstruktur-am-wohnungsmarkt.pdf
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